Program szkolenia:

1. Wprowadzenie.
2. Tryb podstawowy — przestanki wyboru jednego z trzech wariantow.
3. Przetarg nieograniczony.
4. Szacowanie warto$ci zamowienia.
5. Opis przedmiotu zaméwienia:
a) zasady uzywania znakéw towarowych i norm;
b) aspekty spoleczne;
¢) przedmiotowe $rodki dowodowe.
6. Nowe zasady konstruowania kryteriow oceny ofert.
7. Kwalifikacja podmiotowa wykonawcow:
a) nowe podstawy wykluczenia;
b) rozszerzone warunki udziatu w postepowaniu;
¢) udostepnienie zasoboOw;
d) wspolne ubieganie si¢ o udzielenie zamowienia;
e) wadium;
f) podmiotowe $rodki dowodowe.
8. Ogloszenie postepowania.
9. Korzystanie z MINOPORTALU lub komercyjnych platform zakupowych.
10. Wyja$nianie i zmiany tresci SWZ.
11. Otwarcie ofert w postgpowaniu prowadzonym przy wykorzystaniu $rodkéw komunikacji
elektroniczne;j.
12. Przedtuzanie terminu zwigzania oferta.
13. Nowe podstawy odrzucenia oferty.
14. Negocjacje w wariancie 2 i 3 trybu podstawowego.
15. Wybdr oferty najkorzystniejsze;j.
16. Uniewaznienie postepowania.
17. Umowa w sprawie zamoOwienia publicznego:
a) klauzule abuzywne;
b) zasada waloryzacji wynagrodzenia;
¢) aneksowanie umow;
d) raport z realizacji zamowienia.



